2025年竞猜篮彩新春季拉新活动相关要求

为进一步为促进竞猜足篮球均衡发展，借助NBA赛事扩大篮彩品牌的知晓度，吸引更多群体关注篮彩、了解篮彩、购买篮彩，发挥竞猜游戏的体育特性，促进双群转化。将在NBA赛事期间推出竞猜新春季篮彩拉新活动，具体要求如下： 
1、 活动时间
2月18日—3月10日。
2、 活动形式
NBA赛事期间，抓住竞猜“快乐、激情、公益”内核，围绕年轻群体，在新潮时尚火锅店店内外，以生动有趣的活动形式扩大篮彩品牌传播度，引导年轻市民深度体验参与比赛竞猜篮彩游戏，从而直接转化部分优质潜在彩民。
3、 活动要求
（1） 场地要求。
在江北、南岸、渝中三个区域，选择像秦妈火锅、鲜龙井火锅等6家知名连锁品牌，单店拥有50张桌子以上、落地实施场地不小于500平方米。  
（二）内容要求。
1.内容要求：地推活动应结合竞猜品牌，每场活动策划开展不低于三个、创意新颖、参与性强的互动活动，必须在火锅店内外同时开展；
2.布展要求：活动现场搭建不少于3个活动互动区域，包括但不限于品牌展示区、打卡区、趣味活动区，且有明显的竞彩品牌logo标识露出，店内外必须以竞猜元素的形式进行氛围营造，经采购方验收合格后方可开展；
3.物料要求：主背景板搭建不少于20平方米（方管桁架+高清喷绘4面画面	6*3*1.5m），并搭建活动主题桁架（异形造型：5mm厚pvc高精度户外写真画面	10*2m）、音箱等配套设备；活动须制作竞彩文化衫100件（全棉T恤或马甲彩印logo）；、制作100张手持卡，活动应摆放不低于30个关于竞彩知识普及的展架（铝合金框架+写真超卡板，双面1*2m）；
4.实施要求：围绕品牌店开展6场地推活动，每场活动开展时间不低于6个小时，每场活动应设置不低于2万元的代金券、200份生活小礼品，确保活动人气效果，每天参与人员不低于500人（次），间接影响不低于50000人。
2.人员要求：活动现场需提供不少于10人的团队进行现场服务等工作（其中总负责1人，各互动区域2人，主持人、摄影摄像1人），确保活动顺利开展。
（三）宣传要求
1.预热宣传。活动必须在知名连锁品牌店新媒体发布电子海报、活动信息预告推文，以及线下巡游宣传，提升活动整体参与度。
2.后期宣传。活动必须通过今日头条、搜狐、网易等新媒体等进行文图、短视频宣传。其中，文图类新闻宣传不低于3条，微视频（花絮类+总结类）不低于8条。
四、方案和执行要求
（一）供应商在应标时须提交详细的活动实施方案，方案主题要鲜明，内容要有新意，切实可行并承诺保障执行效果；
（二）供应商需根据活动要求，协调活动场地的合作与落实，执行团队人员须提前落实活动开展的具体形式及内容，互动环节设计方案，宣传方案，效果评估方案等。
（三）在方案沟通或活动执行过程中，如采购人与中标供应商在沟通过程中发现其并不能达到采购人意图，或经会商并不能实现采购人想要达到的效果，采购人将重新选择其它供应商。
五、供应商要求
（一）投标方须在投标文件中提供各项费用报价明细。
（二）供应商应具备活动策划、执行及推广经验，如有彩票行业活动推广经验的，在同等条件下，采购人优先考虑。
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